
3 7

乡村振兴

农村委会玉好村民小组。与许多农家

子弟一样，他不甘心一辈子在家务农，

一直向往外面的世界。上学时，他勤

奋努力，大专毕业后，孤身一人前往

深圳打拼。

在深圳，虽然人生地不熟，但黄

炳才靠着能吃苦、守信用、敢闯敢拼，

赢得同事和领导的赏识。业余时间，

他兼职做点小生意，很快就闯出自己

的一片天地。然而，他始终不曾忘记

大山深处的家乡父老。

2007 年，31岁的黄炳才回到文山，

先后创立汽车运输公司、销售公司和汽

修公司，成为当地较有名气的“富人”。

2016 年，镇、村两级干部找到黄

炳才，希望他能回村创业，带动村民

一起发家致富。“以前，我们是国家

级贫困县，乡亲们的生活十分贫困，

我一直有一个愿望，带动更多人富起

来，这样自己的人生才有意义。”黄

炳才说，镇、村干部与他的想法不谋

而合，于是他决定回村二次创业，带

领乡亲们共同发展。

说干就干，回村后，黄炳才做的

第一件事就是成立富宁黄金谷农业科

技发展有限公司，组织村民种植沃柑。

    

  产业富民效应凸显
    

虽然是农家子弟，但多年在外经

商的经历，让黄炳才的思维方式与普

通村民有了很大不同。公司成立后，

他想的首要问题就是如何将传统农耕

方式转型为现代化、科技化、规模化

的产业发展模式。于是，他带领团队

到广西和云南昆明等多家农业园参观

考察，学习管理经验。

考察回来后，新华镇党委、镇政

府和那农村“两委”趁热打铁，组织

村民召开土地流转大会。在会上，黄

炳才向村民详细介绍将传统耕种转为

规模化种植的好处，赢得村民一致认

同。此后，仅一个月时间，黄炳才就

流转 1000 余亩产量低和长期闲置的土

地。之后，黄炳才又挑选出多位有管

理能力的村民组成管理队伍，为公司

打造万亩沃柑种植基地打下基础。

在大家的共同努力下，公司前期

种植的 1000 余亩沃柑，如今迎来挂果

期。群众每年除了获得土地流转费以

外，还可以到公司的沃柑种植基地务

工，一些村民还跟着种起沃柑。

“来到沃柑种植基地务工后，我

不仅每月收入 4000 多元，还可以照顾

家人，做这份工作我很开心。”村民

杨家兴高兴地说。

据黄炳才介绍，村民流转土地后，

可以到果园务工，每天的工资 110 元

到 150 元不等，从大多数村民的务工

情况看，每人每月有三四千元收入。

如今，不少外出务工的村民纷纷回到

家乡，来到公司沃柑种植基地务工，

真正实现在家门口打工挣钱。

“之前，由于家庭困难不得不外

出务工的，现在都可以到基地务工增

加收入，他们的生活有了很大改变。”

那农村委会主任农恩光说。

随着公司不断发展，黄炳才又有

了新的打算：在万亩沃柑林下养鸡，并

建池塘养鱼，全力打造一条美丽的“黄

金谷”。目前，黄炳才还动员和支持有

条件的农户开民宿、特色餐馆，全面

推动观光旅游业发展。
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